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15:00-21:0017:00-20:30

17:00-20:30

17:00-20:30

17:00-21:00

17:00-20:30

17:00-20:30

בוטקמפ

בוטקמפ - חו"ל

Job To Be – הגדרת צרכים
Done )בתמצית(

Early- הגדרה/ של לקוחות היעד
Ideal כולל פרסונות , Adopters

Customer Profile

MVP - תכנון 

AI ליזמים

Lean Startup

Flight Plan הגדרת מטרות

הכרות ומיפגש פרטני עם מנטורים

הזדמנויות שוק – ניתוח ובחינה:
Where to Play

מפגשים עם משקיעים, שותפים
פוטנציאלים, פיץ, חדירה לשווקים

ן,זרים, נטוורקינג, מקרה בוח
לימוד עמיתים

ניתוח הבעיה – סיבות ומשמעויות

הגדרת הפער בשוק וניתוח
תחרותי 

כלים פיננסיים

בניית תקציב ארגוני או פרויקטלי

ודל עיסקי – כולל בין השארמ
הצעת הערך

לידציה עסקית/טכנולוגית מולו
לקוחות פוטנציאליים – בדגש

ראיונות

משא ומתן

22.10.25

1-4.12.2025

5.11.25

24.12.25

29.10.25

10.12.25

12.11.25

7.1.26

רמי גזית ושרון ונק

שרון ונק

רמי גזית

ד"ר שילה אוחיון / יעקב דימינסקי

רמי גזית / יעקב דימינסקי

TBD

רמי גזית / יעקב דימינסקי

רעות אליה
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כרמיאלחיפה כרמיאל

פארק הייטק ברלב

תל אביב

סדנההרצאה/סדנההרצאה/סדנה 17:00-20:30

17:00-20:30

17:00-20:3017:00-20:30 17:00-20:30 הרצאה/סדנה

Demo Day

בניית חברה, גיוס צוות, תרבות
ארגונית

היבטים משפטיים  - הקמת חברה

IP 

שיווק למיזמים בשלב המוקדם 

מצגת ו- ONE PAGER ללקוח,
למשקיע

Pitching & Storytelling

אירוע סיום – פיצ'ים ופידבק

גרנטים

גיוס השקעות - הסכמי השקעות

גיוס משקיעים - תהליך

לינקדין ככלי למיתוג אישי ומיתוג
מקצועי

מפגש לא פורמלי עם משקיעים

14.1.26

11.3.26

11.2.26 4.2.264.3.26

דפנה גולד / רמי גזית
רמי גזית / יעקב דימינסקי

רמי גזית / יעקב דימינסקיסבין אזולאי / רמי גזיתאילן פרידמן / ריינהולד כהן
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